
aws Preseed und Seedfinancing
Deep-Tech-Förderung für KI-Startups: Zeitfenster, Beträge, Bedingungen

Die aws (Austria Wirtschaftsservice, Förderbank des Bundes) fördert Deep-Tech-Gründungen in
zwei Stufen. Preseed finanziert die technische Machbarkeit, Seedfinancing den Markteintritt.
Entscheidend sind das Zeitfenster und ein belegter Technologiesprung.

DIE ZWEI STUFEN IM VERGLEICH

Stufe 1: Preseed Deep Tech Stufe 2: Seedfinancing Deep Tech

Für wen Personen und Teams vor der Gründung;
Kleinstunternehmen: unter 10 Beschäftigte,
bis 2 Mio. Euro Umsatz oder Bilanzsumme

gegründete Kleinunternehmen: unter 50
Beschäftigte, unter 10 Mio. Euro Umsatz
oder Bilanzsumme

Höchstbetrag 267.000 Euro, nicht rückzahlbar 889.000 Euro, bedingt rückzahlbar

Genderbonus 300.000 Euro, Quote 90 statt 80 Prozent 1 Million Euro, Quote 90 statt 80 Prozent

Antrag vor der Gründung oder bis 6 Monate nach
Firmenbucheintrag

bis 54 Monate nach der Gründung

Laufzeit ein bis zwei Jahre Projekt vier bis sieben Jahre, Vertrag
neun bis zwölf Jahre

Reifegrad meist TRL 3: Konzept experimentell
nachgewiesen

meist TRL 6: Prototyp läuft realitätsnah

De-minimis ja, zählt zur 300.000-Euro-Grenze in drei
Jahren

nein

TRL = Technology Readiness Level, der technische Reifegrad. Preseed ist zurückzuzahlen bei Verkauf oder Verlegung
ins Ausland bis zwölf Monate nach der Endabrechnung und bei schweren Vertragsverstößen. Stand Ende September
2026, Richtlinie 2024 bis 2026.

IST ES DEEP TECH? SEEDFINANCING: BEDINGT RÜCKZAHLBAR

EIGENMITTEL DER ANTRAG

Förderbar sind nur Kosten nach dem Antrag und nach dem
vertraglichen Projektbeginn, nie rückwirkend. Erfolgsquote
laut aws: 25 Prozent.

MERKSÄTZE

Erst den Preseed-Antrag planen, dann ins Firmenbuch.

Seedfinancing ohne Gewinn und Verkauf: nichts zurückzuzahlen.

ki-kompass.at/aws-preseed-seedfinancing-deep-tech

Technologiesprung: außergewöhnlich hohe
technologisch-wissenschaftliche Herausforderung

Schutz: Vorsprung über Patente, Lizenzen oder
andere Schutzrechte abgesichert

Wachstum: Pfad Richtung Finanzierungsrunden
ab 5 Millionen Euro

Nicht gefördert: Stand der Technik und Routine-
Weiterentwicklungen. Eine reine Chat-Oberfläche
für ein bestehendes Sprachmodell fällt in der
Regel durch.

Gewinn: 50 Prozent des Jahresüberschusses gehen
an die aws, zinsfrei. Bei 200.000 Euro Überschuss
also 100.000 Euro.

Verkauf: Auch der Verkauf von Unternehmen, Anteilen
oder einzelnen Vermögenswerten löst eine
Rückzahlung aus.

Kein Erfolg: Ohne Gewinn und ohne Verkauf bis zum
Ende von Projektlaufzeit plus fünf Jahren endet der
Vertrag, nichts ist zurückzuzahlen.

20 Prozent, davon mindestens 10 Prozent der
Kosten als Eigenkapital bar. Mit Genderbonus 10,
davon 5 bar.

Zählen nicht: eigene Arbeitsstunden,
Lohnverzicht, andere öffentliche Förderungen,
kurzfristige Kredite.

Genderbonus: Frauen halten über 25 Prozent der
Anteile, sind fachlich passend qualifiziert und
arbeiten leitend mit mehr als der halben
Normalarbeitszeit mit.

Antrag im aws Fördermanager, mit Businessplan und
Finanzplanung

1

Prüfung der formalen und inhaltlichen Kriterien2

Pitch vor einer externen Jury, meist einmal pro
Quartal

3

Vertrag, bei Preseed insgesamt rund drei bis
viereinhalb Monate

4

Auszahlung in Tranchen nach vereinbarten
Meilensteinen

5


